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Vingt guides pour structurer, piloter et faire grandir
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https://drive.google.com/file/d/1LjQ0yi3iUY_A-oqGtOlhXGSqYwyMkIBQ/view
https://drive.google.com/file/d/18APmtVR9rAMjcxlrUpsYNNz86IXDodlG/view
https://drive.google.com/file/d/1WVhg2eFO-3fRtP8IKNmaUNAndmpHdR2l/view
https://drive.google.com/file/d/19n_J-ZklYvgulsFfT2Vf9s95FaX-O2hJ/view
https://drive.google.com/file/d/1ih6OyQ0zJz3jnxiVWDYenuDOR8TZD31e/view
https://drive.google.com/file/d/1tCDfDvgJadeUlx9NWNCsC8jHim7hS0lY/view
https://drive.google.com/file/d/1_pj82GRS8Qyjqsr8nCeylafOepPV3n8u/view
https://drive.google.com/file/d/1biY1dBomH-XvnoikXa-khgtCVp2R6K4x/view
https://drive.google.com/file/d/1OmG4Z0UNtij0HnBjtNGk5-fnUkaUMG80/view
https://drive.google.com/file/d/1EPiYBQG1hxY4lxaDaQIxQXFG3e__9gv0/view
https://drive.google.com/file/d/13YdPyrAmDzV9iN_N4XZ_T0E2A-eLCSTM/view
https://drive.google.com/file/d/1hvdPhtLEK6c30MlfPOtx13RewSy-LMnX/view
https://drive.google.com/file/d/1Y4xH0nXRcYyOb0sxmnQNnakI_V-IS_PG/view
https://drive.google.com/file/d/1rSzuJiFnInOrZxmD8jmXnByZ_YtLDIYP/view
https://drive.google.com/file/d/1K3hxPEqDexb_-JNis1gZ028FIDYwWdJT/view
https://drive.google.com/file/d/13xYyhOhO6gpVxt6GC24fT5HIFzrS7IbD/view
https://drive.google.com/file/d/1KcmK1KgMDhmwcsPOhZdI1HziqxnpAWPS/view
https://drive.google.com/file/d/1qiUb_AFaXwDNLA1knJ3Dl5OAFLAXlfW3/view
https://drive.google.com/file/d/1_LEYucv7RE9r-_M4TCzHKVnLNV7LTvIr/view
https://drive.google.com/file/d/1AE9Kk1dz9M4_7lwj8pNOoYm2saVgqTFk/view

La collection 2026

KG_01a KG_04
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guide pour réussir ta prise de poste. P

| dtune prise de poste it ure équipe

Directeur commercial 12 pages - PDF illustré

01 Les 100 premiers jours

Réussir ta prise de poste de directeur commercial.

KG_O1- Ouvrir dans Google Drive -

Posture relationnelle 21 pages - PDF illustré

02 Les 12 profils relationnels

L'art de la connexion authentique en vente B2B.

KG_O2 - Ouvrir dans Google Drive —
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Business
1

1 Canvas*

warché, et ton mare

|

Stratégie 15 pages - PDF illustré

(03 Business Model Canvas

Relier ton offre a ton marché, et ton marché a ton équipe
commerciale.

KG_0O3 - Ouvrir dans Google Drive -

KeepGrowing

Equipe 18 pages - PDF illustré

04 Le collectif commercial

Comment améliorer son efficacité?

KG_0O4 - Ouvrir dans Google Drive -
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https://drive.google.com/file/d/1LjQ0yi3iUY_A-oqGtOlhXGSqYwyMkIBQ/view
https://drive.google.com/file/d/1LjQ0yi3iUY_A-oqGtOlhXGSqYwyMkIBQ/view
https://drive.google.com/file/d/1LjQ0yi3iUY_A-oqGtOlhXGSqYwyMkIBQ/view
https://drive.google.com/file/d/18APmtVR9rAMjcxlrUpsYNNz86IXDodlG/view
https://drive.google.com/file/d/18APmtVR9rAMjcxlrUpsYNNz86IXDodlG/view
https://drive.google.com/file/d/18APmtVR9rAMjcxlrUpsYNNz86IXDodlG/view
https://drive.google.com/file/d/1WVhg2eFO-3fRtP8IKNmaUNAndmpHdR2l/view
https://drive.google.com/file/d/1WVhg2eFO-3fRtP8IKNmaUNAndmpHdR2l/view
https://drive.google.com/file/d/1WVhg2eFO-3fRtP8IKNmaUNAndmpHdR2l/view
https://drive.google.com/file/d/19n_J-ZklYvgulsFfT2Vf9s95FaX-O2hJ/view
https://drive.google.com/file/d/19n_J-ZklYvgulsFfT2Vf9s95FaX-O2hJ/view
https://drive.google.com/file/d/19n_J-ZklYvgulsFfT2Vf9s95FaX-O2hJ/view
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KG_05 a KG_08

Guide pour dirigeants 13 pages - PDF illustré

05 Diagnostic commercial

Le guide pour dirigeants: méthode, dimensions et bonnes
pratiques.

KG_O5 - Ouvrir dans Google Drive -

_ Ledirigeant
de startup
. décrypté

Leadership et croissance 14 pages - PDF illustré
06 Le dirigeant de startup
décrypté

Faire évoluer ton profil de leader, ou t'entourer, selon la maturité
de ton entreprise.

KG_O6 - Ouvrir dans Google Drive -

Xesp Ortin v Sons 0. Ford vautioarent

_ Duediligence
| commerciale

Laudit financier ne (e di pas sur la

Fonds d'investissement 13 pages - PDF illustré

(7 Due diligence commerciale

Ce que l'audit financier ne te dit pas sur la pérennité du chiffre
d'affaires.

KG_O7 - Ouvrir dans Google Drive -

KeepGrowing

Pilotage mensuel 17 pages - PDF illustré

08 Le mois de recul

Transformer un bilan en plan.

KG_0O8 - Ouvrir dans Google Drive —
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https://drive.google.com/file/d/1ih6OyQ0zJz3jnxiVWDYenuDOR8TZD31e/view
https://drive.google.com/file/d/1ih6OyQ0zJz3jnxiVWDYenuDOR8TZD31e/view
https://drive.google.com/file/d/1ih6OyQ0zJz3jnxiVWDYenuDOR8TZD31e/view
https://drive.google.com/file/d/1tCDfDvgJadeUlx9NWNCsC8jHim7hS0lY/view
https://drive.google.com/file/d/1tCDfDvgJadeUlx9NWNCsC8jHim7hS0lY/view
https://drive.google.com/file/d/1tCDfDvgJadeUlx9NWNCsC8jHim7hS0lY/view
https://drive.google.com/file/d/1_pj82GRS8Qyjqsr8nCeylafOepPV3n8u/view
https://drive.google.com/file/d/1_pj82GRS8Qyjqsr8nCeylafOepPV3n8u/view
https://drive.google.com/file/d/1_pj82GRS8Qyjqsr8nCeylafOepPV3n8u/view
https://drive.google.com/file/d/1biY1dBomH-XvnoikXa-khgtCVp2R6K4x/view
https://drive.google.com/file/d/1biY1dBomH-XvnoikXa-khgtCVp2R6K4x/view
https://drive.google.com/file/d/1biY1dBomH-XvnoikXa-khgtCVp2R6K4x/view
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KG_09 a KG_12

Qualification commerciale 25 pages - PDF illustré

09 Qualifier une opportunité
grands comptes

Méthodes comparées: QQOQCCP, BANT, CHAMP, BBEDC,
MEDDICC.

KG_0O9 - Ouvrir dans Google Drive -

Objection prix 17 pages - PDF illustré

10 «C'est trop cher »

Comprendre ce qui bloque. Dépasser les réflexes anti-objection.

KG_10 - Ouvrir dans Google Drive -

Intelligence artificielle 29 pages - PDF illustré

11 Vendre avec I'lA, volume 1

La bibliotheque de consignes.

KG_11- Ouvrir dans Google Drive -

KeepGrowing

Objectifs et résultats clés 19 pages - PDF illustré

12 Introduction aux OKR

Choisir le cap. Mesurer les résultats. Ajuster l'action.

KG_12 - Ouvrir dans Google Drive -
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https://drive.google.com/file/d/1OmG4Z0UNtij0HnBjtNGk5-fnUkaUMG80/view
https://drive.google.com/file/d/1OmG4Z0UNtij0HnBjtNGk5-fnUkaUMG80/view
https://drive.google.com/file/d/1OmG4Z0UNtij0HnBjtNGk5-fnUkaUMG80/view
https://drive.google.com/file/d/1EPiYBQG1hxY4lxaDaQIxQXFG3e__9gv0/view
https://drive.google.com/file/d/1EPiYBQG1hxY4lxaDaQIxQXFG3e__9gv0/view
https://drive.google.com/file/d/1EPiYBQG1hxY4lxaDaQIxQXFG3e__9gv0/view
https://drive.google.com/file/d/13YdPyrAmDzV9iN_N4XZ_T0E2A-eLCSTM/view
https://drive.google.com/file/d/13YdPyrAmDzV9iN_N4XZ_T0E2A-eLCSTM/view
https://drive.google.com/file/d/13YdPyrAmDzV9iN_N4XZ_T0E2A-eLCSTM/view
https://drive.google.com/file/d/1hvdPhtLEK6c30MlfPOtx13RewSy-LMnX/view
https://drive.google.com/file/d/1hvdPhtLEK6c30MlfPOtx13RewSy-LMnX/view
https://drive.google.com/file/d/1hvdPhtLEK6c30MlfPOtx13RewSy-LMnX/view
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KG_13 a KG_16

Indicateurs commerciaux 15 pages - PDF illustré

13 Ppiloter avec les bons
indicateurs

Des indicateurs compris. Des décisions suivies.

KG_13 - Ouvrir dans Google Drive -

|

| enpralique

| Qualifier les opportunités comples

ave des preuves, pas des impressiois.

Qualification commerciale

14 MEDDICC en pratique

Qualifier les opportunités complexes avec des preuves, pas des

13 pages - PDF illustré

impressions.

KG_14 - Ouvrir dans Google Drive -

Intégration commerciale 15 pages - PDF illustré

15 Intégrer un commercial

De l'arrivée a l'autonomie.

KG_15 - Ouvrir dans Google Drive -

KeepGrowing

Cycle de vente 12 pages - PDF illustré

16 Processus de vente

Sept signaux qui montrent que ta vente déraille, et quoi faire
avant qu'il ne soit trop tard.

KG_16 - Ouvrir dans Google Drive —
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https://drive.google.com/file/d/1Y4xH0nXRcYyOb0sxmnQNnakI_V-IS_PG/view
https://drive.google.com/file/d/1Y4xH0nXRcYyOb0sxmnQNnakI_V-IS_PG/view
https://drive.google.com/file/d/1Y4xH0nXRcYyOb0sxmnQNnakI_V-IS_PG/view
https://drive.google.com/file/d/1rSzuJiFnInOrZxmD8jmXnByZ_YtLDIYP/view
https://drive.google.com/file/d/1rSzuJiFnInOrZxmD8jmXnByZ_YtLDIYP/view
https://drive.google.com/file/d/1rSzuJiFnInOrZxmD8jmXnByZ_YtLDIYP/view
https://drive.google.com/file/d/1K3hxPEqDexb_-JNis1gZ028FIDYwWdJT/view
https://drive.google.com/file/d/1K3hxPEqDexb_-JNis1gZ028FIDYwWdJT/view
https://drive.google.com/file/d/1K3hxPEqDexb_-JNis1gZ028FIDYwWdJT/view
https://drive.google.com/file/d/13xYyhOhO6gpVxt6GC24fT5HIFzrS7IbD/view
https://drive.google.com/file/d/13xYyhOhO6gpVxt6GC24fT5HIFzrS7IbD/view
https://drive.google.com/file/d/13xYyhOhO6gpVxt6GC24fT5HIFzrS7IbD/view
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KG_17 a KG_20

Profils et talents 20 pages - PDF illustré

17 Les profils commerciaux
décryptés

|dentifier et aligner les talents de tes commerciaux selon leur réle,
leur maturité et tes enjeux.

KG_17 - Ouvrir dans Google Drive -

Recrutement commercial 19 pages - PDF illustré

I8 Recruter le bon commercial en
2027

Pourquoi «chasseur ou éleveur» ne suffit plus, et comment aligner
tes recrutements sur le stade de ton entreprise.

KG_18 - Ouvrir dans Google Drive -

Partenariats 18 pages - PDF illustré

19 Réseau de partenaires

Pourquoi, quand et comment le monter? Et comment le faire
vivre ?

KG_19 - Ouvrir dans Google Drive —

KeepGrowing

Opérations commerciales 18 pages - PDF illustré

2() Opérations commerciales

Faire fonctionner le systéme.

KG_20 - Ouvrir dans Google Drive —
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https://drive.google.com/file/d/1KcmK1KgMDhmwcsPOhZdI1HziqxnpAWPS/view
https://drive.google.com/file/d/1KcmK1KgMDhmwcsPOhZdI1HziqxnpAWPS/view
https://drive.google.com/file/d/1KcmK1KgMDhmwcsPOhZdI1HziqxnpAWPS/view
https://drive.google.com/file/d/1qiUb_AFaXwDNLA1knJ3Dl5OAFLAXlfW3/view
https://drive.google.com/file/d/1qiUb_AFaXwDNLA1knJ3Dl5OAFLAXlfW3/view
https://drive.google.com/file/d/1qiUb_AFaXwDNLA1knJ3Dl5OAFLAXlfW3/view
https://drive.google.com/file/d/1_LEYucv7RE9r-_M4TCzHKVnLNV7LTvIr/view
https://drive.google.com/file/d/1_LEYucv7RE9r-_M4TCzHKVnLNV7LTvIr/view
https://drive.google.com/file/d/1_LEYucv7RE9r-_M4TCzHKVnLNV7LTvIr/view
https://drive.google.com/file/d/1AE9Kk1dz9M4_7lwj8pNOoYm2saVgqTFk/view
https://drive.google.com/file/d/1AE9Kk1dz9M4_7lwj8pNOoYm2saVgqTFk/view
https://drive.google.com/file/d/1AE9Kk1dz9M4_7lwj8pNOoYm2saVgqTFk/view

